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“El sistema de precios actual es la mayor
aberracion que se ha conocido en Espana”

MARTA RIESGO
Madrid

A punto de cumplir cuatro afos
en Espaia, Almus, la filial de
Alliance Healthcare, ya ha puesto
en el mercado 67 presentaciones
correspondientes a 34 moléculas
diferentes. Ademas,
2013 como miembro asociado en
la Asociacién Espafiola de Medi-
camentos Genéricos (Aeseg), una
incorporacién que, segtin relata a
EG su director general, Pedro
Martinez, muestra el compromiso
de la compania con la farmacia

comienza

“en un momento clave para el sec-
tor”.

Pregunta. Han comenzado 2013
con su incorporacion en Aeseg.
. Qué esperan de este hecho?

Respuesta. La necesidad de las
autoridades de reducir el gasto se
concentra en el medicamento, y
esto hace mucho dafio al sector.
Almus ha mantenido siempre una
actitud de cercanfa a la farmacia, y
en los iltimos afos Aeseg ha
demostrado una unidad que es la
que la farmacia espera de la indus-
tria, en contraposicién con la acti-
tud de unos pocos laboratorios
que han hecho muchisimo dano
con actitudes disidentes y, a veces,
desesperadas.

P. ;Qué lanzamientos y que
objetivos espera para este aio?

R. Por su cercania, destacaria el
Montelukast. La patente caduca
en febrero, y nos encontramos en
situacion de salir al mercado el pri-
mer dia. Uno de nuestros objeti-
vos es alcanzar un 60 por ciento de
cobertura del mercado genérico
en 12 meses, mds de un 75 por
ciento en 2014.

P. El mercado de genéricos se
estia concentrando en unas pocas
compaiiias. ;Qué hacen para ser
una de las que tengan futuro?

R. Hay concentracion, pero es
debido a que las grandes empresas
de EFG no paran de aumentar
cuota de mercado. El trabajo de
Almus se estd basando en la ela-
boracion de un porifolio que se
adapte a las necesidades de la far-
macia. Pronto estaremos entre los
15 primeros en el ranking.

P. ;Como valora el
16/2012?

R. Es dificil pronunciarse ante
una ley estatal cuando en el pais

RDL

Pedro Martinez

Director general de Almus

Martinez espera la "auténtica” implantacion de la prescripcién por principio activo generalizada en todo el pais, y un sistema de fijacion de
precios estable y justo pues, en su opinién, na tiene sentido fomentar la creacian de empresas de genéricos y luego legislar en contra

hay 17 gobiernos regionales dis-
puestos a darle la interpretacion
que mds les conviene. Me referiria
a qué tipo de legislacion seria la
mis adecuada para que los genéri-
cos cumplan su cometido. Espera-
mos la auténtica implantacion de
la prescripcién por principio acti-
vo generalizada en todo el pais y
un sistema de fijacién de precios
estable y justo. No tiene sentido
fomentar la creacion de empresas
comercializadoras de genéricos y

beneficiarse de su presencia para
disminuir el gasto y luego legislar
en contra, impidiendo que los
genéricos alcancen una cuota de
mercado que en otros paises es
abrumadoramente superior.

P. Se esta preparando un nuevo
RD de fijacion de precios. ;Qué
espera que contenga?

R. El abandono del actual siste-
ma, que es la mayor aberracién
que se ha conocido en materia de
precios en Espaiia y ha demostra-

do no ser eficaz. Debe buscarse un
sistema que permita una cierta
estabilidad al sector. Aqui estamos
hablando de no mis de dos revi-
siones al ano, de no considerar
nunca el precio de presentaciones
no comercializadas o de infimo
nivel de ventas y, por qué no, de la
aceptacion de que ya hay medica-
mentos que se venden a un precio
que se acerca al de coste.

P. Aeseg pide que se recupere el
precio menor en detrimento del

“Las subastas reducen nuestras
posibilidades de subsistir”

Pregunta. ; Qué opina de que el
Tribunal Constitucional haya
levantado la suspension caute-
lar a la subasta en Andalucia?

Respuesta. Se trata de una deci-
sion de un tribunal y, como tal,
es respetable. Pero no debemos
olvidar que simplemente se
manifesté sobre la suspension
cautelar, no sobre el fondo de la
cuestién. El medicamento es un
bien comiin, y someterlo a un
sistema de subastas o concursos
impediria a la poblacién tener
un acceso libre al existir exclusi-

vidad para el ganador. Por otro
lado, el dafio a la industria, a la
distribucion y a la farmacia seria
enorme, Solo pocas empresas, y
habria que verlo, estan en con-
diciones de soportar un merca-
doregido por unsistema de pre-
cios en modo de subastas, y la
mayor parte de los laboratorios
pequeiios tendria que cerrar.

P. ;Participarian en el nuevo
concurso convocado?

R.No lo hicimos ¢l afio pasa-
do y no hemos cambiado de cri-
terio,

P. ;Han estimado como afec-
taria en términos de facturacion
v empleo?

R. El problema no es solo
Andalucia, sino también otras
comunidades que podrian con-
tagiarse de la idea. Ademds, no
debemos olvidar que el Minis-
terio de Sanidad insinué la posi-
bilidad de aplicar en todo el pais
los precios ganadores en Anda-
lucia. Almus no fabrica los pro-
ductos que comercializa, por lo
que nuestras posibilidades de
subsistir se ven muy reducidas.

precio mas bajo, ;han visto sus
cuentas muy afectadas?

R. Las peticiones de Aeseg son
l6gicas. Nos ha afectado como al
resto de compaiias. Resulta muy
complicado gestionar stocks cuan-
do estos se deprecian hasta tres
veces antes de que puedas renego-
ciar con el fabricante el precio de
coste del siguiente pedido. La ren-
tabilidad cae en picado y es muy
dificil de recuperar. Las farmacias
han reducido sus compras directas
ante el temor a la depreciacién de
sus stocks, y eso nos ha favorecido,
ya que Almus trabaja exclusiva-
mente a través de la distribucion.

P. El amlodipino ha sido una de
las moléculas mais afectadas por el
precio mias bajo. ;Es rentable
comercializarla?

R. No lo es. Afortunadamente,
todos tenemos mas productos que
compensan la situacién en que se

encuentran  moléculas como
amlodipino,enalapril o simvastati-
na, pero lo normal seria dejar de
trabajar estas moléculas. No sé si
las autoridades son conscientes
del problema que se generaria en
tal caso, aunque estoy seguro que
ya se les ha hecho ver que estos
productos tienen precios inasumi-
bles y que nuevas bajadas provo-
carian su salida del mercado.

P. ; Qué riesgos pueden acarrear
este deterioro de precios?

R. Mis que de riesgos debemos
hablar de realidades. Los negocios
que pierden rentabilidad lo acu-
san en todas las facetas de su acti-
vidad y los primeros perjudicados
son siempre los trabajadores, con
especial incidencia en los equipos
de venta. Estamos acostumbrados
a trabajar en el limite y tenemos
como intocable el apartado de la
calidad de nuestros productos.

P. Se presenta un incremento en
las ventas en unidades de genéri-
cos. ;A qué cree que se debe?

R. El mercado genérico aumen-
ta en unidades, pero los aumentos
en valores estan muy por debajo
de hace un afio. El éxito en el
recorte del gasto permite a los
genéricos ir aumentando paulati-
namenie su cuota de mercado
pero sin aumentos importantes de
facturacién. El caso de Almus es
especial, ya que los resultados
estdn permanentemente por enci-
ma de la evolucién del mercado.




